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HANART to jedna z wiodacych firm produkujacych wszywki, etykiety
samoprzylepne i przywieszki dla branzy odziezowej i tekstylnej. Do
klientow todzkiego przedsigbiorstwa naleza m.in. producenci odziezy

J-300
Duplo

oraz artykutow wyposazenia wnetrz z Polski i Europy. W ubiegtym
roku firma zainstalowata sztance rotacyjng Duplo PFi DI-CUT UD-300.
Z Hanng Wtodarczyk, wtascicielka przedsigebiorstwa, i Izabela Sej-
dak z dziatu produkcji rozmawiamy o korzys$ciach, jakie przyniosto

drukarni nowe urzadzenie.

Firma HANART juz na pierwszy rzut oka wyréznia sie
sposrod innych przedsiebiorstw Swiadczacych ustugi po-
ligraficzne. Jak to sie stato, ze zajeta sie Pani produkcja
wszywek i etykiet?

Hanna Wiodarczyk: Na poczatku kariery jako grafik zajmowa-
tam sie projektowaniem opakowan. W pewnym momencie po-
jawity sie w Polsce kody kreskowe. Przedsiebiorcy z poczatku
nie wiedzieli, co z nimi zrobi¢, jak sie nimi postugiwac, gdzie
je umieszczaé. Postanowitam sie doksztatci¢. Dzieki temu
mogtam pomaoc klientom wtasciwie wdrozy¢ nowe technologie
znakowania. Nastepnym krokiem byta inwestycja w specjali-
styczne drukarki do drukowania kodéw, etykiet logistycznych,
a takze wszywek odziezowych. Tak, méwigc w skrécie, zacze-
ta sie historia HANART-u. Dzi§ mamy spory park maszynowy,
zatrudniamy ponad 20 os6b i ciagle sie rozwijamy.

Oferta firmy tez sie poszerzyta. Otrzymuja Panstwo coraz
wiecej wyspecjalizowanych zlecen.

H.W.: Nasi klienci oczekujg od nas profesjonalizmu oraz
szybkiej, kompleksowej obstugi. Obecnie codziennoscia jest
druk personalizowany i krétkie serie. Dlatego dysponujemy
maszynami pracujgcymi réznymi technikami: offsetowa,
cyfrowa, sublimacyjng, termotransferowa. Czas realizacji
zamoéwienia rowniez ma znaczenie. Gotowe wyroby nie moga
zalega¢ w magazynach, wszystko musi by¢ ,na juz”’, a my
musimy sie wpasowa¢ w skomplikowany tancuch logistyczny.
Specyfika rynku wymaga od nas inwestowania w maszyny
do zadan specjalnych.

Co sktonito HANART do wyboru rozwigzan Duplo?

H.W.: Najwiekszg inspiracja byli dla nas nasi klienci, ktérym
etykiety z personalizowanymi naklejkami przestaty wystar-
czac. To sprawito, ze zaczeliSmy poszukiwaé urzadzenia, na
ktérym bedziemy mogli wykancza¢ zadrukowane przez nas
wczesniej etykiety. Regularnie odwiedzamy targi, réwniez te
zagraniczne, w poszukiwaniu dogodnych dla nas rozwigzan.
Izabela Sejdak: Po ubiegtorocznych targach RemaDays
stwierdziliSmy, ze sztanca rotacyjna PFi DI-CUT UD-300
z oferty Duplo najlepiej spetnia nasze nietypowe wymagania.
A gdy juz podjeliSmy decyzje o zakupie, nasz duzy klient
nieoczekiwanie zmienit specyfikacje swoich zamdwiern. Na
szczesScie okazato sie, ze urzgdzenie Duplo jest w stanie
sprosta¢ wyzwaniu.
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Elastycznosé to duza zaleta, ale chyba nie tylko to byto wazne?
1.S.: To prawda. Zakupione przez nas urzgdzenie bardzo
szybko i precyzyjnie wycina rézne elementy. Jest dobrg al-
ternatywa dla klasycznych sztanc — pracuje szybciej, tatwo
takze wymieni¢ w nim matryce. Pozytywnie zaskoczyta nas
jego wydajnosé.

A wspotpraca z dostawca? Czy pomogt Panstwu w poszu-
kiwaniach optymalnego rozwigzania?

1.S.: ZyczylibySmy sobie wspétpracowaé wytacznie z takimi
dostawcami jak Duplo. Od poczatku mogliSmy liczy¢ na fachowe
doradztwo i pomoc w konfiguracji urzadzenia. Zakup rotasztancy
byt dla nas czyms$ nowym, mieliSmy sporo watpliwosci, dlatego
z perspektywy czasu kontakt z dostawcg oceniamy na széstke.

Jak inwestycja wptyneta na dziatanie firmy i relacje
z klientami?

H.W.: Urzadzenie pracuje u nas od lipca ubiegtego roku. Klienci
sg zachwyceni gotowym, bardzo estetycznym, wysokojakoscio-
wym produktem, my natomiast poszerzyliSmy swoje portfolio
i usprawnilismy linie produkcyjna. Proces realizacji zamoéwienia
skrocit sie o jedng trzecig. Dziatamy szybciej, bardziej kom-
pleksowo i jestesmy gotowi obstuzy¢ nowych zleceniodawcow.
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